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Sectores incluidos en el RIGI

Tecnologia Siderurgia Foresto-industria Turismo



Se esperan USD 50.000 M
en Inversiones.

Se anunciaron 28 proyectos de inversion por
un total de USD 38.323 M

Hasta el momento se presentaron

11 proyectos por USD 15.200 M, de los cuales
7 se encuentran en evaluacion y 4 ya fueron
aprobados por un monto de USD 12.299 M



;Por qué es importante el RIGI
para los proveedores?

Los proyectos presentados y aprobados prevén una inversion de USD 15.200 M.

Proyecto

Parque solar “El Quemado”

Oleoducto Vaca Muerta Sur

Planta de GNL en Golfo San Matias

Salar de Rincon

Fase 2 y 3 del Salar del Hombre
Muerto

Salar del Hombre Muerto Oeste

Mina Gualcamayo

Planta Siderurgica (aceria y laminador
continuo)

Parque Eodlico en Olavarria
Los Azules

Planta de cloruro de litio

Empresa

YPF Luz

YPF, PAE, Pluspetrol, Vista, Pampa
Energia, Chevron y Shell

Southern Energy (YPF, PAE, Golar,
Pampa Energia y Harbour Energy)

Rio Tinto
Posco

Galan Lithium

Minas Argentinas S.A.
Sidersa

Acindar-PCR
Mc Ewen Copper

Ganfeng

Sector

Energia
Petroleo y Gas
Petroleo y Gas

Mineria
Mineria (litio)
Mineria (litio)

Mineria (oro)
Siderurgia
Energia
Mineria

Mineria (litio)

Monto

USD 211,6 M

USD 2486 M

USD 6878 M
USD 2724 M
USD 633 M

USD 217 M

USD 1000 M
USD 296 M

USD 255 M
USD 227 M

USD 273 M

Provincia

Mendoza (Aprobado)

Rio Negro (Aprobado)

Rio Negro (Aprobado)
Salta (Aprobado)
Salta

Catamarca

San Juan
Buenos Aires

Buenos Aires
San Juan

Salta




RIGI -
Beneficios para los
PROVEEDORES



a ;Como se pueden beneficiar
del RIGI las empresas locales?

Mediante dos mecanismos:

A. 20% Compra a proveedores locales

A. Proveedores de VPU adheridos al RIGI



A.

20% Compra
a proveedores
locales

Obligaciones
del VPU

Las adquisiciones a proveedores locales deben
representar al menos el 20% del monto total
destinado a proveedores.

La oferta de proveedores locales debe
encontrarse disponible y en condiciones de
mercado en cuanto al precio y calidad.

El compromiso del 20% se debe mantener
durante las etapas de construccion y operacion,
el cual sera monitoreado bianualmente.

No podran ser contemplados dentro de dicho
porcentaje, bienes u obras provistos por
empresas vinculadas al VPU, salvo que dichas
empresas sean las tinicas capaces de satisfacer la
demanda de provision del bien o servicio
requerido.



Destinatarios
B. Proveedores de bienes que requieren la
Proveedores importacion de insumos 'y bienes intermedios
destinados exclusivamente a la transformacion
de VPU (salto de partida) y /o perfeccionamiento
adheridos industrial que resulte en otro bien (BK/BIT);
al RIGI Proveedores de servicios que requieren la

importacion de bienes finales (BK /BIT).



Exencion de derechos de importacion para
insumos, partes y bienes de capital.

Exencion de tasas estadisticas y verificacion de

. o destino.
Beneficios
Exencion de cualquier régimen de recaudacion,

aduaneros anticipo o retencion de impuestos nacionales
y /0 locales.

@Provisiones no concretadas

La mercaderia importada contara con un maximo
de 360 dias corridos hasta la concrecion de la
contratacion.

En caso de no concretarse la contratacion debera abonar
los tributos correspondientes.



Documentacion a presentar ante la Autoridad de Aplicacion
junto con la solicitud de adhesion al RIGI:

a) Identificacion del proveedor. Nombre, CUIT, etc.
Procedimient b) Acreditacion de personeria juridica (Estatuto, acta, poderes)
(0) adhesi()n c) Identificacion de los VPU adheridos a los que se les proveeran.

d) Relacion con el VPU. (contrato, carta de intencion o
manifestacion de voluntad segin corresponda).

e) Detalle de la mercaderia a importar (insumos, bienes
intermedios y bienes finales).
Matriz insumo- producto/bienes finales- servicios asociados.

Facturacion minima a VPUs para mantener los beneficios: factor multiplicador: primer afio: 0.7 y
segundo ano en adelante: 1.2

Calculo: valor proporcional (%) de las mercaderias importadas al amparo del régimen respecto de la
facturacion total del proveedor por el factor multiplicador.



Certificado de
Origen RIGI

¢Para queé sirve el certificado de origen RIGI?
Certifica que los productos son fabricados localmente.

a. Sera solicitado por el VPU para poder acreditar el 20% de
las compras locales.

a. Proveedor adherido tiene la obligacion de certificar
origen para acceder a los beneficios arancelarios.

¢Cuando se puede tramitar?

En cualquier momento, sin necesidad de contar atin con la
relacion contractual con el VPU.



Certificado de Origen RIGI

S Se extiende por producto (posicion SIM) con
e —— identificacion de regla de origen aplicable (ACE
sommmmery | /TN N° 18 o el Acuerdo suscriptos en marco de la
o L TEmm e ALADI, segtn corresponda).
El proveedor debera identificar los nimeros de
E— certificados de origen en los documentos
— comerciales que respalden la venta del bien al

“““““““ = VPU.

Tendra validez de 2 (dos) afios, siempre que se
e mantengan fielmente las especificaciones del o
- de los bienes o productos, en cuanto a lo
declarado originalmente.

Listado de Entidades Habilitadas



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1zd_wW6ThcBVvmZrE3-bMx1RaLbjFiieP/edit?usp=drive_web&ouid=109006994701917574404&rtpof=true

“Consultas Proveedores RIGI”

proveedoresrigi@produccion.gob.ar

argentina.gob.ar



mailto:proveedoresrigi@produccion.gob.ar
https://www.argentina.gob.ar/servicio/adhesion-de-proveedores-para-la-provision-de-mercaderias-vpus-adheridos-al-rigi

Proveedores estratégicos
para Grandes Inversiones



;Para qué una base de datos de
Proveedores Estratégicos para
Grandes Inversiones?

C 2 argentina.gob.ar/economia/industria-y-comercio/proveedores-estrategicos-para-grandes-inversiones

n Argentina.gob.ar

Ministerio de Economia / Industria y Comercio /

Proveedores estratégicos para La Base de datos busca ofrecer

Grandes Inversiones informacion de proveedores
industriales seleccionados por

tipo de actividad en sectores

Aqui encontraras informacion clave, herramientas y recursos para potenciar el
desarrollo de proveedores nacionales, fomentar la competitividad industrial y

fortalecer las cadenas de valor estratégicas bajo el Régimen de Incentivo para estratégicos de la industria y de
Grandes Inversiones (RIGI). o o .

SErvicios de construccion,
companiienl o 3¢ (0 4 validada por el INTI y la SSPI, con
redes sociales

el fin de dar a conocer una mayor
cantidad de empresas y mejorar la
vinculacion con:

e VPU en el marco del RIGI

e Empresas tractoras

e Otras iniciativas de grandes
.: inversiones

Link de acceso:
Proveedores estratégicos para grandes
inversiones



https://www.argentina.gob.ar/economia/industria-y-comercio/proveedores-rigi
https://www.argentina.gob.ar/economia/industria-y-comercio/proveedores-estrategicos-para-grandes-inversiones
https://www.argentina.gob.ar/economia/industria-y-comercio/proveedores-estrategicos-para-grandes-inversiones

Base de datos

e Actualmente cuenta con un registro de mas
de 3200 empresas, seleccionadas segun tipo
de actividad principal.

Provincia  Actividad principal Fuente  Contacto  Mas

e Informacién ofrecida: razén social, cuit,
provincia, actividad principal, producto
principal, fuente de informacidén, contacto de
la firma, normas y certificaciones de calidad

implementadas.

e Se busca ampliar la nébmina de empresas
publicadas, a partir del didlogo con las
autoridades provinciales y cadmaras

sectoriales.

e Se ofrecerd una herramienta de
autodiagnéstico disefniada con el INTI para
evaluar la pertinencia sectorial y de madurez
empresarial para sumarse a la base como asi
también la posibilidad de adquirir servicios de
consultorias empresariales

Q\% Ministerio de Economia
Q&ﬁ Republica Argentina




Autodiagnostico



Autodiagndstico empresarial INTI

Compartir en f X in @ 4

redes sociales

Comenza a responder las preguntas de cada seccidn del autodiagndstico y
tendras la oportunidad de obtener una vision sobre tu empresa en relacién a
aspectos clave de madurez empresarial.

El tiempo estimado de respuesta es de 20 min.

Una vez contestado, podra visualizar las puntuaciones recibidas para cada sector y
una serie de acciones recomendadas.

El INTI se compromete a mantener la confidencialidad de la informacion
declarada.

Comenzar Autodiagndstico

Por cualguier consulta relacionada con el autodiagnostico puede escribirnos a
redesproductivas@inti.gob.ar y responderemos a la brevedad.

< Link de acceso: Autodiagnostico empresarial

Autodiagnostico empresarial

Desde la DNCI y el INTI, disenamos
una herramienta de autodiagnostico
con el objetivo de que las firmas
puedan a acceder a un informe de
madurez empresarial y adquirir
servicios de consultoria del INTI en
caso de ser requerido

Una vez realizado podran sumarse a

la base de datos publicada en

argentina.gob.ar para poder mejorar

su visibilizacion y oportunidades de

vinculacion con grandes proyectos de
inversion.

La informacidon obtenida  sera
confidencial


https://www.argentina.gob.ar/inti/autodiagnostico-empresarial-inti

:Como funciona el autodiagndstico?

Para acceder al mismo debe hacer clic en

Al inicio, debera responder preguntas que permitira caracterizar
a la empresa.

Autodiagnostico

Luego, se divide en secciones donde la empresa responde una serie de
preguntas de opcion multiple con relacion a areas como:

L] '

p— » . N ’ »
I‘*‘I Gestion Calidad -@- Innovacion
e o o Ostratégica =l

© Gestion de '1&-’_. Madurez ,Q Recursos

operaciones L‘_, | digital ©-0 Humanos

Finalizada la carga, podra visualizar el estado actual de la empresa, lo
que permitira identificar areas de mejora.




:Qué contiene el informe de autodiagnostico?

GRAFICO RADAR SITUACION DE LA EMPRESA
’ . . PUNTAJE POR AREA I “'1?%

Analisis de resultados

El informe muestra una evaluacion 2o

de las respuestas de la empresa y se

. ) e presenta un grafico radar con el puntaje
Autodiagnostico ~,

de cada seccion. — S—

:(EI;...O; ml::;‘:m "[T::D:‘m LI-“-MEDIIZI &MI:E'DID e

Areas de mejora y recomendaciones
Se identifican las oportunidades de mejora de la empresa y se proporcionan
sugerencias especificas para orientar su mejora.

CALIDAD INVENTARIO

- Documnentar las especificadiones de calidad que deben cumplir los productos/servicios. - Realizar un andlisis que permita identificar existencias que resulten criticas. Definir &l modelo de
. e - L. stock adecuado e implementar un sistema que permita la correcta gestidn de su inventario,
- Realizar un andlisis de los defectos principales que poseen los productosfservicios para
identificar las causas y proponer acciones de mejora,
- Establecer un sistema para la codificacion de matenias primas, insumos y productos. Se
recomienda wtilizar identificacion por codigo de barras, OR o RFID, espaalmente para aquellos
elementos cuya criticidad sea alta y requieran de un monitoreo riguroso.

23




MAS INFORMACION:
https:/ /www.argentina.gob.ar /proveedores-de-bienes-
y-servicios-para-la-industria

Base de Proveedores
dncompetitividadindustrial@produccion.gob.ar

Consultas del tramite de adhesion de proveedores.
proveedoresrigi@produccion.gob.ar

Autodiagnostico
bfernandez@inti.gob.ar


https://www.argentina.gob.ar/proveedores-de-bienes-y-servicios-para-la-industria
https://www.argentina.gob.ar/proveedores-de-bienes-y-servicios-para-la-industria
mailto:dncompetitividadindustrial@produccion.gob.ar
mailto:proveedoresrigi@produccion.gob.ar

iMuchas Gracias!
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