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Bebés y Niños: Presentó una caída menor al

promedio general, con una disminución del

10%.

Indumentaria Masculina: Fue el rubro más

afectado, con la mayor caída de ventas del

16,6%.

Marroquinería: Tuvo la menor caída, con una

disminución del 6%.

Variación de ventas por rubros
En porcentaje

Se les consultó a empresas de los 4 rubros más representativos de la encuesta cómo variaron sus 

ventas respecto al quinto bimestre del año anterior

Variación de ventas por rubro
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Total general Bebés y Niños Femenina Masculina Marroquinería



Desempeño de ventas del DÍA DE LA MADRE por rubros

Casi la mitad de las empresas de indumentaria

femenina tuvieron un peor desempeño de

ventas del Día de la Madre respecto a igual fecha

del 2023.

En el rubro de marroquinería el porcentaje de

empresas que tuvo un peor desempeño crece al

75% de las respuestas.
44% 45%

75%

29% 25%

27% 30%
25%

Total general Indumentaria femenina Marroquinería

Peor Igual Mejor

Evolución de ventas del Día de la Madre vs 2023
En porcentaje

Se les consultó a empresas cómo variaron sus ventas del Día de la Madre respecto a igual fecha 

del 2023.



Se les consultó a las empresas cómo describirían la relación entre el nivel de stocks de sus 

productos y el volumen de ventas 

Los encuestados perciben sus stocks como:
En porcentaje

Nivel de stock en comparación al volumen de ventas

Indumentaria Masculina: con un 32% de las

respuestas, tiene los mayores niveles de stock en

comparación con sus ventas respecto al resto de los

rubros.

Bebés y Niños: El 70% de las empresas del rubro

reporta un equilibrado nivel de stock con relación a sus

ventas.

Marroquinería: muestra un caso especial con el 100%

de respuestas indicando stock equilibrado.
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Total general
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Equilibrado nivel de stock Excesivo nivel de stock

Insuficiente nivel de stock



Como se encuentra la situación de cobros-pagos de la empresa
En porcentaje

Pese a la baja en las ventas del sector, la cadena de

pagos conserva un funcionamiento regular, sin

interrupciones o atrasos destacables.

Las empresas de indumentaria masculina reportan

atrasos frecuentes por encima del total general de

empresas relevadas.

La marroquinería destaca con un 100% de

respuestas indicando ausencia de atrasos

significativos.

Se les consultó a las empresas sobre su situación con respecto a la cadena de pagos

Situación de la cadena de pagos

9%

6%

9%

11%

15%

19%

18%

16%

77%

75%

73%

74%

100%

Total general
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Atrasos frecuentes Atrasos ocasionales Sin atrasos significativos



Traspaso de costos a precios finales de sus productos: 
En porcentaje

Bebés y Niños: Es el sector con más dificultades, ya que

un 38% no logró reflejar sus costos laborales en los

precios de venta.

Indumentaria Femenina y Masculina: En ambos casos,

alrededor del 48% de las empresas pudo trasladar menos

de la mitad de los costos.

Marroquinería: El 60% de las empresas pudo trasladar

menos de la mitad de los costos, siendo uno de los

sectores más afectado en este aspecto.

Ante las sucesivas bajas del IPC de prendas de vestir respecto al nivel general se les consultó en 

qué medida están logrando trasladar sus costos laborales paritarios a sus precios finales.

Traspaso de costos laborales paritarios a precios
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Total general

Bebés y Niños

Femenina

Masculina

Marroquinería

No pude trasladar nada Pude trasladar el cien por ciento

Pude trasladar más de la mitad Pude trasladar menos de la mitad

NsNc



Principales problemas señalados: 
En porcentaje Indumentaria femenina: El 55% identificó la caída de la

demanda como su principal desafío, mientras que el

39% se vio afectado por el aumento de costos.

En el caso de la indumentaria masculina, el impacto

de la caída de la demanda fue mayor que en el

promedio general del sector.

Marroquinería: El 60% señaló la caída de la demanda

como el principal obstáculo, seguido por el incremento

de costos.

Se pidió a las empresas que indiquen cuál es el problema principal que viene enfrentando en este 

quinto bimestre

Principales problemas de las empresas

36%
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Total general

Bebés y Niños

Femenina

Masculina

Marroquinería

Incremento de costos Caída de la demanda

Falta de financiamiento Falta de insumos y/o stocks

Otro



Expectativas económicas 2024
En porcentaje

En el sector, predominan las expectativas regulares

para el cierre del año, con un 56% de las respuestas

de las empresas encuestadas que anticipan un

escenario estable, sin grandes mejoras ni caídas

significativas en el corto plazo.

En el rubro de bebés y niños, las expectativas

negativas superan el promedio general, con un

19% de respuestas indicando malas expectativas y

un 6% muy malas expectativas.

Se les consultó sobre cómo son sus expectativas económicas en lo que queda del año 2024

Perspectivas económicas 2024
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Buenas Malas Muy malas Regulares


